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i Tolima
Unidad de Centro de Comercio y Servicios
Nombres Juan Felipe Valbuena Rodriguer
Fecha de realizacidn del Test: 26/01/2022
Seno: Femaning
Edad [en afios] al momento del Test: 34
Fecha de 18/10/1387
T TEsT oL E i
Marque de formo objetiva can una "X de ocuerda a lo que cansiders que s¢ acol
Proguntay =
«
»
L)
L)
L]
«
7. Me recu| ripido de contratiempos nales. L)
&. Soy positivo (a] y seguro {a) de mi misme (a). L]
9. Disfruto la competencia. x
10. He estado involucrado (a) en un recido al que quioro r. x
1L T 5 y familiares que me pueden ayudar a v lenes han sido exitosos en sus ios n x
12. i familia y esposo (a) apoyan mi decisién y estdn preparados a soportar el stress que tendré como consecuencla de mi empresa. &
12. Tengo fa resistencia fisica y Ia fartaleza emocional para manejar el stress del trabajo, las horas extras, y el trabajo durante los fines de
semana y feriados, x
14 organizado [a] y me gusta planear con antelacidn. x
15. Me llevo bien con toda clase de gente, desde Gerentes hasta empleados.
16. T buen juiio y sere iz de lear a la gente indicada para mi negacio. %
17. Puedo ar y suj r empleados de forma tal de sacar lo de elios. X
18. 5i descubro que no tengo Las habilidades bisi el capital para Inlelar mi negocio, estoy dispuestofa) a retrasar mis planes hasta
que lo ads L]
18. Puedo convivir con gente que no me agrada. *
| 20. Puedo reconocer, admitir y aprender de mis errores. L]
21. Tengo la habilidad de abservar el contexta en e estoy y darme cuenta de lo que quiere la gente. X
22. Soy buen vendedor y puedo vender mis ideas y servicios a otras personas. X
23. siempre busco formas de hacer las cosas de una mejor manera. x
24, Soy una persona gue nunca se da por vencido [al ue las cosas sucedan, en vez de rar a que sucedan. X
25, Busco retroalimentacién y criticlsmo constructivo para mejorar como persona, x
26, Soy bueno |a] para escuchar, L]
|27. 5oy bueno(a) tomando decisiones X
28, Tengo una buena o muy buena historia crediticia. L]

0,004

0.007% : s
Astnckhn de resgon Capacidad d Canf 4 Flexibilidad y adaptarse 2 ¥ creatividad Lidurazgo du Equgpos Tenacalsd para ol Tralsjo
cambion.
TOTAL
COMPETENCIAS DESCRIPCION DE LOS RESULTADOS
ié Este aspecto es muy enla ion de sus objet iales, no obstante se enda cierta prud para que esta
i o compeatencia no reste importancia a las demas
Cuenta con habilidades suficientes para negociar teniende come objetivo que las dos partes ganen. Adn asi busgue fortalecer esta competencia
Capacidad de negociacién L1 Jetivo g P 2
i e ok La elevada confianza en sl misma y en sus capacidades es un aspecto extremadamente faverable para la consecucion de sus objetivos empresariales,
e 7 no abstante se recom lenda clerta prudencia para que esta actited no reste importancia a las demas
d y adag a cambios Su P ia en esle aspecto parece para ser itivos en el mercado emp ial. Adn asi busque fortalecer esta competencia
Y Este aspecto es muy favorable en la consecuckin de sus e?jeuum ‘empresariales, no obstante se recomiends cierta predencia para que ecta
competencia no reste importancia o las demas
Lid Equh Este aspecto es muy favorable en la consecucian de sus objetivos empresariales, no obstante se recomienda clerta prudencia para que esta actitud no
e reste importancia a las demas.
! Su elevada actitud hacls el trabajo es un aspecto para la on de sus objetives izles, no obstante se
‘enacidad para el Trabajo 3 3 .
| 1t recomienda cierta prudencia para que esta actitud no reste impartancia a las demas
ToTAL iAdelante con s proyectol, su elevada capacidad emprendedora le augura el éxito. Programe una cita con su gestor en el SENA-SBDC Centro de
Desarrolio Empresarial




Parte 1

Mombire de Cortacta: Iuan Felipe Valbuena Rodriguer Fecha (delfmm/anas) 26/01/2022
Mombre de la Empresa (s splical: Finca la Hivera | Comeo Blactrdnica: piprval buens @ gmail com
[ Mdmero de Teléfona.: $0041 391635 mdcmmummm: Cédula da Ciudadania I
[riambre del Gestor: Faul Antanie Sinches Alfanso Nivel Educativa: Profesional

Farte 2 PARA EMPRENDEDORES O UNIDADES PRODUCTIVAS

1 7 5l _]

Sl

En coso que su respuesta sea NO responda:

ayuda para emprender su idea de negocio?

{Tlene una idea especifica de negocio? s no

LCuél seria Ia actividad econdmica de la empresa que desea constituir?

Prestacidn de servicios de alojamienta - Glapimg

De acuerdo 2 sus Intereses y perfil, écudl es su afinidad con la actividad de la empresa que
quiere constituir?

LTiene algin plan de negocio ya formulado o proyectado?

dCudndo planea comenzar su empresat 4-6 meses

nma.mmm«smm

51 LISTED A TENE LINA EMPRESA ESTAR| ECIDA RESPONDA:

¢ Cudntos empleos formales estd generando su empresa —I 8] icuantes infarmalesi I 4
Ventas en pescs del liltimo afio 5 20.000.000,00
Ventas en pesos del penditimo afio 5 18.000.0:00,00

Crecimiento en términos de ventas

11,119

¢ Cudles son sus productos yo sericios?

{Deses una esesoria especifica para su empresa? i Na

LEn qué dreas be gustaria recibic asesoria?

1 AREA LINEAMIENTOS BASICOS ESTRATEGICOS

1 AREA DE MERCADEOD ¥ VENTAS

3 AREA PRODUCCION ¥ OPERACIONES

4 AREA FINANCIERA

5 AREA TALENTO HUMAND

& NECESIDADES DE FORMACION (51 Aplica)

T AREA ASOCIATIVIDAD (51 Aplica)

B OTROS ASPECTOS A FORTALECER (54 Aplica)

CLASIFICACION DEL CLIENTE

NIVEL 2 - EMPRESA ESTABLECIDA




Ry, SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA
S C] Q A GESTION DE EMPRENDIMIENTO Y EMPRESARISMO
FORMATO INSCRIPCION AL SERVICIO DE ASESORIA

INSCRIPCION AL SERVICIO DE ASESORIA www.sena.edu.co
Regional Centro SBDC (Centro de Formacién) Cédigo del proyecto:
TOLIMA Centro Comercio y Servicios

Nombre del Gestor: Fecha (dd/mm/aaaa)
Rall Antonio Sanchez Alfonso 26/01/2022

Parte 1 Informacién del Cliente

Nombres: Apellidos:

Juan Felipe Valbuena Rodriguez

Documento de identidad: 1110468629 Fecha de Nacimiento: E‘:ngag:"m‘: ¥ sluca e paciieig:
Expedida en: Ibagué 18/10/1987 RS

Correo electrénico (e-mail): pipevalbuena@gmail.com Género: Masculino Femenino X

Teléfono de Oficina: 3188692218 Teléfono Mdvil: 3188692218

Direccidn de residencia: Cra 8 # 16-90 edificio Baviera, apto 706 barrio Interlaken

Ciudad de residencia: Ibagué | Departamento Residencia: Tolima

Caracterizacién especial de la poblacién: [] Edad entre 15 y 28 afios [[]Desplazado por la violencia [[] Madre Cabeza de Familia [[] Minoria étnica
(Indigena o Negritud) [] Recluido cérceles INPEC [] Desmovilizado o reinsertado: [] Con Discapacidad [] Otro [] cual

Formacién Académica: [] Aprendiz SENA []Técnico [JTecnélogo [ Profesional Universitario [] Programa de formacion:
Especialista [_]Maestria [ ]Doctorade [] Otro $Cudl? Bachiller Publicidad
Institucién educativa: Universidad Tolima En curso [_] Finalizado [

Servicio Requerido: (Exclusivo para Gestor)
Fortalecimiento Unidad Productiva Creacion de Empresa Fondo Emprender E Puesta en Marcha Empresa Fondo Emprender D
Creacion de Empresa Otras Fuentes de Financiacian I:| Puesta en Marcha Empresa Otras Fuentes financiacion [:l

Fortalecimiento Empresarial [ ]Otro [ ] Cual

Parte 2 | Informacién de la Empresa

Nombre de la Empresa o Idea de Negocio: Finca Agroturistica La Rivera NIT: 1110468629-1

Estatus: [_] Emprendedor (idea de negocio) [X] Empresa establecida [ Gacela Fecha de Constitucién de la empresa (AA/MM/DD):
[1 Emprendedor con Unidad Productiva

Representante legal:

Juan Felipe Valbuena Rodriguez Tamaiio de la empresa: Micro |:| Pequena E Mediana D

Actividad Econdmica
Sector Econémico: [ ﬁ.grt‘:pecuarinE Servicios [] Industrial (] Comercio Ootre (Cllu): 5514
Tipo de Sociedad: []5.A.5. []s.a. (] LTDA [J Fundaciones [ Cooperativas X Persona Natural [] Otra éCual?
Direccién Empresa: km 22 via el nevado | Pagina WEB: www.fincalarivera.com
Ciudad: Ibagué Departamento: Tolima Correo Electrénico:

fincalarivera@gmail.com
Nimero Empleos Formales: 1 [ Numero de Empleos Informales: 0 [ Descripcién de Productos/Servicios: Fisioterapia Veterinaria

¢El negocio estd establecido en su casa?

éRealiza negacios por Internet? [ Si [] No st [ NoX

CONFIDENCIALIDAD Las partes mantendran la confidencialidad de los datos e informacion intercambiados entre ellas, incluyendo informacion objeto de derecho de autor, patentes,
tecnicas, modelos, invenciones, know-how, procesos, algoritmos, pregramas, ejecutables, investigaciones, detalles de disefio, informacicn financiera, lista de clientes, inversionistas,
empleados, relaciones de negocios y contractuales, prondsticos de negacios, planes de mercadeo y cualquier informacion revelada sobre terceras personas. Toda informacion
intercambiada es de propiedad exclusiva de la parte de donde procada. Toda la informacion previamente proporcionada es confidencial y se ulilizara para reportes generales,
consolidados y no de forma individual. EI emprendedor o empresario facilitara la informacion requerida cuando se genere impacto econémica como resultado de la asesoria recibida
en el SENA-SBDC Centro de Desarrollo Empresarial. Recuerde que los servicios ofrecidos por los SENA SBDC Centros de Desarrollo Empresarial son gratuitos e
indiscriminados, cualquier peticion queja o reclamo lo puede hacer por nuestros canales dispuestos en la pagina web de la entidad www.sena.edu.co, telefonicamente al
5925555 o en los buzones fisic?s Fispuestos en nuestros Centros de Formacién.
| [

Firma del Cliente: ¢~/ alhbure~, Fecha: 26/01/2022

Firma del Gestor: ?‘a‘)ﬁ SOI 4 ﬁ,{, V2 Fecha: 26/01/2022

GEE-F-001 V 05
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® |
SENA |

7AV h“-emprender |

_ SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

Evaluacién de la idea de negocio |apkca sofo chentes nivel 1 - Emprendedores)

Esta I debe # gestoren P dei tas para ablzner la mayor objetividad en |55 respueslas.
Parte 1 e i e T i e T TR Mdﬂﬁbﬂw
Nombre del Emprendedor Juan Felipe Valbuena Rodriguez N del d de Identidad 1.110.568.845
Radl Antonio Sanchez Alfonsa Fecha de Evaluacién
SR TR _____ suidea; Defina su nagocio.
X Su idea:  Negogic

2 unidades de glamping en |a finea California del km 16 via a

4Tiene clara su idea de negocio? 5i Describa brevements Juntas, 1 km antes del centro poblado
A pesar de su POSICIDN QE0gialica esl ra['églcn. EiUUE cuenia con
¢Ha un p ] que satisf:

©5a idea? sl Describa brevements muy poca oferta turistica, hotelera y de entretenimiento, lo gue
Heva al municipio a un bajo nivel de com |
icidad,

profesional en pul

5egon sus e il hay con la idea pl fa? Si Describa brevemente comunicacién cerca de 5 afios, fortaleciendo mi experencia en
m min i6n estratéq)
idsa ::::;nclo? e on los o i con'n Servicio de glamping premiun, cabafia estandar y premiun
I?m'a- TR : L Ty R e Andlisis del mercado
D b cuil es la prop de valor o factor diferenciador de su Quiero que este glamping esté bajo allos estandares de calidad y disefio, uso de energia solar, oplimizacdn de agua y manejo de
Idea de negocio residuos. La alta calidad se verd reflejada en mobiliario y en el servicio personalizado al cliente
£, T Buscamos acceder a personas de 20 a 38 anos de edad,
LTiene sus o 7 Si Describa brevemente hombres y mu]i:r!s habitantes de la regién y sus alrededores,
b hiadiaimal. da Lk,
7 SRl = - Empresas que se dedican a la prestacion de servicios de

¢5abe g son sus F T Si £Como se diferencia de ellos? alojamiento y glamping
|2Considera que su producto o servicio tiene o tendré buena ace; el El servicio actualmente tiene una alta aceptacién con muy
F o7 eaIon Si Describa brevemente buenas ventas, esm BN una nbu:a:mn ideal que permite llegar
Parted i g e i T ST : Eml! de Wﬂfe

LEsth realizando o ha realizado ventas de su producto o servicio? si LTiene un plan de Mercadeo predisefiado? Si
|Describa brevemente cudl es o sera su estrategia de precios Se realio un analisis del mercado definiendo un margen minimo del 53%

£Tiene claridad sobre cuales son los canales de ény < 5 "

da sus productos y servicios? Si Como estrategia de venta, /piensa usar intermediarios? No
Describa brevemente dichos canales Los canales son: Pagina web, Redes local ialy

Describa brevemente como piensa promocionar su negocio Se piensa promecionar por medio de redes sociales con ias de ing digital y descuentos.
eConoce el monto de la inversién inicial para iniciar su negocio? si que el valor (en pesos) 0000000

Describa cualguier otro asunto
? para iniciar |a puesta en marcha de su idea de si relacionado a las finanzas de su idea de Para el montaje de dos glampins adicionales

E-‘-_‘,.:. e T

IDe los prwudolu que tiene identificados ¢ Qué porcentaje del total de los " 2Aplica para proyectos del sector Rural?, de ser asi, Jqué porcentaje del total de NA
S d son fios cultivadores?

= P

lo-m, d que tiene id LQué je del total de los A Del valor total del p o icio, Loue p taje va a los p ? Y

P son n'd:ro © pequefias cmpmas? [Pago Justo a los Provedores

Qué porcentaje del total de los Empleados que piensa contratar corresponden a| KA ERTRyRGLR A yw:at 8L otk e K TigRcio:sus mppledod poe ity taeeolidaces
P 3 u otros (S } del total de la Emp 7 Indique 1 NiA

De acuerdo a la proyeccisn en el precio del producto o servicio, Indique el
porcentaje del salario minimo al que comesponde

N/ Indique el P+ taje de proy del prod o icio a ofrecer

Can las utilidades que generaria su empresa ¢ piensa realizar obras

—Dimension Innovacion

taje de las utilidades mensuales para apoyo social?

y : N/A
|éConsidera que su idea de negocio es innovadora? NiA Si la Respuesta es "Si", Justifique
|Pm? . Notasycomentarios
[Valoracién del gestor sobre el p {al de la idea de nag Unidad F iva 0 Proyecto a IDEA CONSISTENTE
Accién a realizar Preparar Emprendedor para Pitch

Componente de | i6n Social de la ldea de Negocio La idea de Negocio no tiene comp social
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ACTA No. 1

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria Proyecto Hasscate.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 26 de | HORA INICIO: 11:00 a.m. | HORA FIN: 1:00 p.m.
enero del 2022.

LUGAR Y/O ENLACE: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/uzg-pjwo- Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios
vmp

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
Inscripcién al servicio de asesoria
Clasificacion del cliente

Test del perfil emprendedor
Programacion de asesorias

Idea de negocio

. Compromisos

SarwN 2

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar la reunion de asesoria para la formulacion del
proyecto, el cual sera presentado en las convocatorias del Fondo Emprender.

DESARROLLO DE LA REUNION

Se inicia la hora programada, en presencia del orientador del SBDC y el emprendedor. Se
desarrollando la siguiente agenda.

1. Formato de inscripcion
Se diligencia juntamente con el emprendedor el formato de inscripcion al servicio de
asesoria, donde se ingresa informacion correspondiente a informacion del cliente (Parte 1

y Parte 2).

Posteriormente se verifica que la informacion este correcta y se procede a firmar por ambas
partes.

2. Clasificacion del cliente

Con el fin de clasificar al cliente nuevo se aplica esta herramienta por medio del formato,
donde se ingresa informacion del contacto y estatus de la empresa.

Posteriormente se verifica que la informacion este correcta y se procede a firmar por ambas
partes.

3. Test del perfil emprendedor
Se aplica la prueba del perfil emprendedor con el fin de identificar aspectos relaciopados
con asuncion de riesgos, capacidad de negociacion, confianza en si mismo, flexibilidad y
adaptarse a cambios, innovacion y creatividad, liderazgo de equipos y tenacidad para el
trabajo. Se recomienda al emprendedor fortalecer los aspectos de Asuncién de riesgos.
Se incluye en la presente acta la prueba desarrollado por el emprendedor

4. Programacion de asesorias

GD-F-007 V04
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Se diligencia con El emprendedor el formato de programacién al servicio de asesoria del
Centro de Desarrollo Empresarial, donde se identifican actividades a desarrollar,
responsables y fechas posibles de cumplimiento. Este formato se adjunta a la presente
acta.

5. ldea de negocio

Se diligencia con El emprendedor el formato de evaluacion de la idea de negocio, donde
se consigna informacion del cliente, la idea de negocio, analisis de mercado, estrategia de
ventas, analisis financiero y comentarios. Este formato se anexa en la presente acta.

CONCLUSIONES

Se realizo la inscripcion completa y diligenciamiento de los formatos para iniciar el proceso
de formulacién.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

|
\
|

.
0 2B & @
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ACTA No. 2

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria Proyecto Finca la Rivera.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 02 de | HORA INICIO: 4:00 p.m. | HORA FIN: 8:00 p.m.
febrero del 2022.

LUGAR Y/O ENLACE: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/hwr-mmdp- | Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios
rmn

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Preparacion para el pitch

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar la reunién de asesoria para la formulacion del
proyecto, el cual sera presentado en las convocatorias del Fondo Emprender.

DESARROLLO DE LA REUNION

Se inicia la hora programada, en presencia del orientador del SBDC y el emprendedor. Se
desarrollando la siguiente agenda.

1. Preparacion para el pitch: Se realizo acompafamiento para realizar la
presentacion, enfocada en los siguientes puntos:

e Problema: dar una explicaciéon de cual es el problema o necesidad que se quiere
satisfacer con el producto o servicio que se quieren ofrecer, para esto se les
recomienda utilizar una herramienta denominada arbol del problema. Se debe
incluir cual seréa la propuesta de valor entregada a los clientes y como se realizara
el proceso.

e Solucién: como realizara la entrega de la propuesta de valor relacionada en el
punto anterior, 6sea cuales seran los medios, recursos y actividades que utilizara
para lograr satisfacer a su cliente.

» Poblacién: Se debe tener claro cual es el segmento identificado y en que usaran
los recursos que les puede brindar este inversor, para esto es necesario que los
esfuerzos realizados por la empresa sean enfocados a un cliente objetivo al cual ya
se le hayan definido sus caracteristicas.

¢ Modelo de negocio: Detalla claramente quiénes son tus principales clientes y
como vas a ganar dinero con ellos. También se deben mostrar algunos calculos
basicos de los ingresos previstos, la proyeccion de clientes semanales/mensuales
y el valor estimado del cliente promedio a lo largo de su vida.

e Trayectoria: se debe aclarar en qué parte de desarrollo se encuentra la idea de
negocio, dejando claro si por el momento solo se cuenta con la idea o si se ha
desarrollado un prototipo, si ya se ha tenido contacto con el cliente y la empresa ya
esta en puesta en marcha. Es de crucial importancia definir donde esta la idea y
porgue son necesarios los recursos y para que se usasen los mismos.

e Equipo: Es importante Resaltar el grupo de trabajo detras de la idea, que
conocimientos tienen y porque pueden cumplir con las expectativas de los posibles
inversionistas.

e Informacién financiero: Es importante incluir cuales la inversion que se requiere
ademas de en que rubros se va utilizar el mismo, por otro lado, identificar una
proyeccion de ventas posibles del producto o servicio a ofrecer.

GD-F-007 V04
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Se espera realizar ajustes a la presentacién previa a la presentacién del pitch.

CONCLUSIONES

Se realiza el acompafiamiento en la formulacién del plan de negocios a convocatorias de
fondo emprender.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

L £ Eseribe aqu! para bustar

GD-F-007 V04
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ACTA 001

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION:
Pitch 09 de Febrero de 2022

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, Febrero 09 de | HORA INICIO: | HORA FIN:

2022 | 08:00 am B i 1 (1 O L
LUGAR Y/O ENLACE: Virtual DIRECCION GENERAL / REGIONAL TOLIMA
meet.google.com/ric-mggw-vhk SBDC Regional Tolima

| AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Convocatoria de Emprendedores.

2. Convocatoria de Jurados.

' 3. Desarrollo del Pitch.

| 4. Resultados del Pitch.

5. Cierre.

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar Pitch 02 de febrero de 2022.

 DESARROLLO DE LA REUNION

Siendo las 8:00 am, se da inicio al Pitch de acuerdo al cronograma:
1. CONVOCATORIA DE EMPRENDEDORES:

Se realiza la convocatoria de los emprendedores asi:

INSCRIPCION A PICH 2022 CENTRO DE DESARROLLO EMPRESARIAL REGIONAL .. o
TOUMA

Link de inscripeion a Pitch: hitps:/{forms.office. com/t /MHaTsA3Umb

TR O INSCRIPCION A

| proyectos:

Se habilito link de inscripcién asi:

Link de Inscripcion a Pitch: https://forms.office.com/r/MHqTsA3Umh

GD-F-007 V04
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El resultado de esta inscripcion el formulario de Google Drive fue 9 emprendedores inscritos al
Pitch, se clasificaron y se presentaron en 1 Mesa virtual para la presentacion a la sustentacion.

' Posteriormente se le notificé a los inscritos la convocatoria asi:

AGCHNDA PARA PICH 09/02/2022 SADC STNA ROGIONAL TOLIMA

Chinat broem Tabhas Latas

BUrLLEEes ptamr e e e Ao £ < ssprinde S G, e s o s e Seradi ey | s s
93 e Ll

oa v iriad
AT Mdjute an stte ras

Link de Conexién: meel. goagle. comfric mg gw-vhik
Horario: 800 am & 1000 am
Fecha: 0% Fobwero die 2002

Link de conexion a Pitthmeet.google.com/ric-mggw-vhk

' 2. CONVOCATORIA DE JURADOS:

Se realiza convocatoria de jurados por correo electrénico, explicando el orden del dia, lugar y
hora:

Indicacianes jurados Pich 09/02/2022
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3. DESARROLLO DEL PITCH.

Presentacién del jurado y de los emprendedores inscritos a la sustentacion ante el jurado, la
actividad se desarroll6 asi:

N ook

Se presentaron los emprendedores a exponer su idea de negocio segun Cronograma.
Cada uno de los emprendedores tubo 5 minutos para la exposicion de la idea de negocio.
Los jurados tuvieron 5 minutos para realizar preguntas.

En la mesa el comité evaluador estaba conformado por, Jurado 1 Deysi Conde, Jurado 2 Katherin |

Yineth Lozada Morales y Jurado 3 Julian Patifio

8. donde se tenia programado la presentacion de 9 emprendedores, de los cuales 4 se

presentaron a Pitch en los siguientes horarios:

9. RESULTADOS DEL PITCH.

10. De acuerdo a lo anterior se emite la calificacion de los evaluadores del proceso, Jurado 1 Deysi '
Conde, Jurado 2 Katherine Yineth Lozada Morales y Jurado 3 Julian Patifio, obteniendo los siguientes

resultados:

8:00

Cesar Camilo Santacruz Sogamoso

8:00|Cesar Camilo Santacruz Sogamoso

09/2/2022 8:15[luan Pablo Gamboa Rodriguez
9/2/2022 £:30)luan Felipe Valbuena Rodriguez
9/2/2022 8:45[Yenny Nataly Satina Rodriguez
Q22022 9:00[lohan David Acosta Ospina
9/2/2022 9:15|lonathan Gutiérrez Nieto
9/2/2022 9:30|Esther Julia Lapez Castro
9/2/2022 9:45|Andrea Liliana Pachdn Sierra
9/2/2022 10:00{Beatriz Elena Ruiz Gaitdn

2,63

e S
Jurado 1. Es un emprendimiento con procesos validados a pequeiia
requieren los recursos para escalar innavando &n maguinaria y vinculacion de comunidades
con enfoque de género para fortalecer la cadena de valor.

Jurado 2. El emprendimiento tiene potencial de crecimiento, falto resaltar la propuesta de valor
feniendo en cuenta el diferencial en el mercado. De igual forma faltd mencionar claramente los
principales gastos que se van a cubrir al obtener la inversion.

Jurado 3. Emprendimiento con factor diferenciador, debe mejorar pich en tomo & resaltar su
competitividad frente a la competencia.

Juan Pablo Gamboa Rodriguez

2,60

Jurado 1. La propuesta de valor es interesante para el nicho de mercado del proyecto. Revisar
de forma més detallada el estudio financiero

Jurado 2. El emprendimiento esta validado en el mercado, la proyeccion de inversion esta
propuesta para ampliar el negocio para adecuacién de local.

Jurado 3. El proyeclo presenta un valor diferencial a la de la competencia, por lo que es viable
para crecimiento y fortalecimiento empresarial.

GD-F-007 V04
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Juan Felipe Valbuena Rodriguez

3,00

Jurado 1. El proyecto emprendedor tiene un posicionamiento en el mercado por lo cual tiene
alto potencial de escalabilidad y sostenibilidad

Jurado 2. emprendedor con experiencia en el sector, con un emprendimiento escalable y que
en esla ocasion genera un nuevo emprendimiento para fortalecer la cadena de valor del
servicio de turismo.

Jurado 3. El proyecto presenta un excelente desempeiio estructural, permile evidenciar las
diferentes areas de crecimiento con una alta expectativa de desarrollo social, econdmica y
empresarial en el sector turismo.

8:45

Yenny Nataly Satina Rodriguez

2,99

Jurado 1. El emprendimiento tiene un gran potencial de crecimiento y la emprendedora tiene la
experiencia perfinente para el proyecto

Jurado 2. Emprendimiento con experiencia en el sector, con un canal de comercializacion
digital definido. su inversion es para escalar el negocio

Jurado 3. El proyecto presenta un buen manejo estructural, permite identificar claramente &l
problema social y la solucién que otorga la empresa; cuenta con diferentes canales de
comercializacion con una alta posibilidad de crecimiento en ventas E-Comerce.

9:00

Johan David Acosta Ospina

0,00

No se presento

Jonathan Gutiérrez Nieto

0,00

No se presento

9:30

Esther Julia Lopez Castro

0,00

No se presento

9:45

Andrea Liliana Pachon Sierra

2,17

Jurado 1. Falta realizar la validacion comercial del proyecto y tener en cuenta los aspectos
legales y del entomo que afectan directamente el emprendimiento, sin embargo, el proyecto es
interesante e innovador.

Jurado 2. El proyecto presenta una estructura organizacional poco definida, cuenta con
informacién teérica para la identificacion del problema general, carece de un plan de inversién
en el corto, mediano y largo plazo y retomo del mismo, al igual que carece de conceptos
juridicos y legales para e efectivo funcionamiento del proyecto. Sin embargo, el proyecto
presenta una buena solucion innovadora con un analisis mas detallado para el funcicnamiento
del mismo.

10:00

Beatriz Elena Ruiz Gaitan

2,21

Jurado 1. El proyecio debe estructurarse mejor en los diversos aspectos del mercado, técnicos
y financieros.

Jurado 2, No es clara la innovacién del proyecto.

Jurado 3. El proyecto presenta una idea de negocios conacida en el mercado, carece de una
estructura organizacional, carece de un plan de inversién, carece de un analisis estadistico
para la identificacion del nicho poblacional. Sin embargo, con un estudio de mercados mas
detallado y un estudio financiero el proyecto puede ser rentable en el corto, mediano y largo
plazo. Nota: "Tener en cuenta que la convocatoria es solo para la ciudad de Ibagus®.

Link del drive de calificacién:

https://docs.google.com/spreadsheets/d/1UxQEcvrzRIXbvChBomubWpaEVKin mfCt/edit?usp=sharing&ouid

=110206100543300842810&rtpof=true&sd=true

9/2/2022

emprendimiento, correspondiente a:

' Aprobados:

8:00 | Cesar Camilo Santacruz Sogamoso

' Teniendo en cuenta la aprobacién del Pitch que debe ser superior a 2,50, pasaron 4

9/2/2022 8:15 | Juan Pablo Gamboa Rodriguez
9/2/2022 8:30 [ Juan Felipe Valbuena Rodriguez
9/212022 8:45 | Yenny Nataly Satina Rodriguez

GD-F-007 V04
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Citados 9 personas ' |

Sustentaron 7 personas | |

E No asistieron 3 personas | |
Aprobados (puntaje superior o igual a 2,5) 4 personas | 5

No aprobados ' = 2 personas | .

Tratamiento: En virtud de aplicar las recomendaciones del jurado, se recomienda a todos los '_
interesados participar de los entrenamientos de la regional y/o realizar capacitaciones
complementarias segun sea el caso.

11. CIERRE.

Siendo las 11:00 a.m. del dia 09 de febrero de 2022, dando por terminadas las sustentaciones :
programadas en el cronograma y el orden del dia, se da por finalizada la actividad.

CONCLUSIONES

Se realizé Pitch el dia 09 de febrero de 2022, se inscribieron 9 emprendedores los cuales se
| clasificaron y se distribuyeron por especialidad en 1 mesa virtual. 9 personas fueron citadas, de los |
cuales 7 asistieron a la sustentacion, 4 fue aprobado y 2 deben asistir a entrenamientos y volverse '
a presentar (No aprobados para la presente convocatoria).

De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Proteccion de Datos Personales se debe garantizar la |
seguridad y proteccién de los datos personales que se encuentran almacenados en este |
documento. El Servicio Nacional de Aprendizaje SENA solicita la siguiente clasificacion de la
informacion:

La informacion de este documento se debe clasificar como:

| PUBLICA [X]PRIVADO[ _[SEMIPRIVADO [_| SENSIBLE [ ]

Nota: Antes de contestar esta informacional por favor remitirse al instructivo

| COMPROMISOS
ACTIVIDAD RESPONSABLE | FECHA

Registro Fotografico:
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5. “En qué vamos”
(Hitos imporiantes del proyecto)
Soy cperador Wristicn formal desde 2012 sends ponero on of sector de

ecolurismo en of cafion del ¥ Cuenio con 3
del terrono & modabdad do amendo por contrato a § afios (d 05 2026)

En 2017 desarrols ol primar glamping del Tolma, con una propudsta mnovadon y
de gran valor que grecuas a la calidad del producto nos alianzd como un Gestng

wperdinte on el 2018 hui ol dol ano segun la CCly
he oblenio olros reconoCimeenios pof pare de derentes MSItuCones hasta
locha

Como empresa me ancusning en crécimianto, &l aumento oo liujo ce turistas
Iocales y nacionales en posipandemia, la aperiura de vuelos NIMACONAES y Su
busquOda de BEpACcIos atienos y naturales han aumentado las cponumcades de
Crelamatnin del sacion

Hatherin Yinath Losa.

Actualmente contamos con 5 cabafias con fina inerior y £ undades da glampng
con |acuzn las cuales presentan ocupacion masama del 100" pada lines o
semana y del 407% para dias de kines o jueves.

Hataly Satina

“_"‘I.
i

i Patifo

Vi

Katherin Yineth Losa. Hardl Lopera
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ACTA No. 3

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria Proyecto Finca la Rivera.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 09 de | HORA INICIO: 2:00 p.m. HORA FIN: 5:00
febrero del 2022. p.m.

LUGAR Y/O ENLACE: DIRECCION GENERAL / REGIONAL /
https://meet.google.com/wxj-aast-oyc CENTRO
Regional Tolima/ Centro de Comercio y
Servicios

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Resultados pitch
2. Lean Canvas
3. Identificacion del problema

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar la reunién de asesoria para la formulacion del
proyecto, el cual sera presentado en las convocatorias del Fondo Emprender.

DESARROLLO DE LA REUNION

Se inicia la hora programada, en presencia del orientador del SBDC y el emprendedor. Se
desarrollando la siguiente agenda.

1. Resultados del pitch

Se le informa al emprendedor que los resultados del pitch fueron favorables por lo cual se
da continuidad al proceso de formulacién del plan de negocio de Fondo Emprender.

2. Lean Canvas

Se explica a la emprendedor como realizar el lean CANVAS y se acompafa en el
diligenciamiento del formato con el fin de ir realimentando el proceso. Los puntos que se
diligencian son:

Problema

Soluciones
Propuesta de valor
Segmento de clientes
Ventaja

Canales

Métricas

Estructura de costos
Flujos de ingresos

Se adjunta el LEAN CANVAS realizado a la presente acta.
3. Identificacion de problema, necesidad u oportunidad

Se explica al emprendedor como desarrollar la herramienta definiendo el problema, donde
el emprendedor debe diligenciar:

Situacion problematica del cliente, por lo cual debera identificar el perfil del cliente.

Esta tarea debe ser entregada en |la proxima asesoria.
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CONCLUSIONES

Se realiza el acomparnamiento en la formulacién del plan de negocios a convocatorias de
fondo emprender.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)

Puisa bioraios

1206 | Reunitn Fince ka Rlvers
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ACTA No. 4

NOMBRE DEL COMITE O DE LA REUNION: Asesoria Proyecto Finca la Rivera.

CIUDAD Y FECHA: Ibagué, 10 de | HORA INICIO: 2:00 p.m. | HORA FIN: 6:00 p.m.
febrero del 2022.

LUGAR Y/O ENLACE: DIRECCION GENERAL / REGIONAL / CENTRO
https://meet.google.com/jsm-xagw- | Regional Tolima/ Centro de Comercio y Servicios
fcs

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:
1. Tendencia de crecimiento del mercado
2. Analisis de competencia

OBJETIVO(S) DE LA REUNION: Realizar la reunién de asesoria para la formulacién del
proyecto, el cual sera presentado en las convocatorias del Fondo Emprender.

DESARROLLO DE LA REUNION

Se inicia la hora programada, en presencia del orientador del SBDC y el emprendedor. Se
desarrollando la siguiente agenda.

1. Perfil del cliente y consumidor

Se describe juntamente con el emprendedor el perfil del cliente (s) a los cuales va a
llegar, donde se identifica el perfil, su localizacion y se realiza la justificacion
manifestando las razones por las cuales se selecciond este cliente.

De igual manera se identifica el consumidor al cual se va a llegar con los productos que
venderan la empresa, su localizacion, perfil y se justifica las razones por las cuales se
selecciono.

Para la identificacion del cliente y consumidor se tuvo en cuenta la informacion de las
herramientas de tarjeta persona que fueron realizadas en el proceso de ideacion y
validacion de mercado.

2. Necesidades del cliente y consumidor

Teniendo en cuenta que ya se tiene identificados el clientes (s) y consumidor, se identifica
las necesidades que se esperan satisfacer con la empresa y los productos que vendera la
empresa, donde se tiene en cuenta aspectos como:

e Problematica, causas y consecuencias
e Necesidades identificadas
e Aspectos sobresalientes del estudio de mercado

Se realiza juntamente con el emprendedor el Médulo de QUIEN ES EL PROTAGONISTA
Enfocado en cliente y/o consumidor, donde se identifican las necesidades y problematicas
a solucionar.

3. Tendencia de crecimiento del mercado
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El emprendedor construyo el texto de andlisis del sector, donde se identifica el crecimiento,
empleos que generan, aspectos econémicos, formativos entre otros. Igualmente, el gestor
le hace aportes importantes y correcciones al texto.

De igual manera se identifica la articulacion del proyecto con los planes de desarrollo
nacional, regional, local y demas estudios pertinentes relacionados con la actividad
economica a desarrollar.

Se realiza una busqueda de las tendencias de crecimiento del mercado donde va a operar
la empresa relacionando los datos mas sobresalientes y las fuentes de donde se tomo la
informacion.

4. Analisis de competencia

Se explica al emprendedor que debe realizar el analisis de la competencia, donde es
importante apoyarse en las investigaciones primarias por medio del estudio de mercado y
secundarias de tipo investigativo y de observacion.

Con el fin de organizar la informacién se explica al emprendedor que debe construir un
cuadro donde relacione el nombre, localizacion, productos y servicios, precios, logistica de
distribucion y otros aspectos como ventajas y desventajas de las empresas competidoras

CONCLUSIONES

Se realiza el acompariamiento en la formulacion del plan de negocios a convocatorias de
fondo emprender.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)
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